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DIPLOMADO EN ESTRATEGIAS DE VENTAS

DESCRIPCION MALLA
DEL PROGRAMA CURRICULAR

Este diplomado estd disefliado para desarrollar y perfeccionar las habilidades - Aproximacion al Aprendizaje con Tecnologias

de liderazgo y gestion en el area de ventas. Los participantes aprenderan cémo ) . L
L ] . . . o Estrategias de Direccidon de Ventas
disefar estrategias de ventas efectivas, gestionar equipos de alto rendimiento

y aplicar técnicas avanzadas para mejorar la productividad y el rendimiento - Liderazgo y Gestion de Equipos de Alto Rendimiento

comercial. .
Analisis de Datos en Ventas

0 B\J ETIVO Innovacién en Técnicas de Ventas
GENERAL

Capacitar a los lideres de ventas en la creacidon y ejecucion de estrategias que
maximicen los resultados del equipo.

OBJETIVOS
ESPECIFICOS

Desarrollar habilidades en liderazgo estratégico y operacional de equipos de
ventas.

Aplicar métodos analiticos para mejorar la toma de decisiones en ventas.
Innovar en técnicas y herramientas de ventas para adaptarse a mercados

cambiantes.

;A QUIEN ESTA
DIRIGIDO?

Gerentes de ventas, directores comerciales y profesionales en areas de negocios
qgue buscan liderar equipos de ventas con éxito.
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